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ORINEWS.id – Ide jualan Bulan Puasa pasti cuan dan paling
sering  dicari  menjadi  topik  hangat  setiap  tahun  menjelang
bulan suci Ramadhan. Lonjakan permintaan akan berbagai produk
dan jasa membuka peluang bisnis yang menggiurkan.

Bulan  Ramadhan  adalah  bulan  penuh  berkah  dan  kesempatan,
termasuk dalam hal bisnis. Permintaan akan berbagai produk dan
jasa meningkat pesat, membuka peluang lebar bagi para pelaku
usaha untuk meraup keuntungan. 

Ada beberapa faktor yang membuat bisnis di bulan Ramadhan
sangat menjanjikan:

Perubahan Pola Konsumsi: Masyarakat cenderung lebih1.
banyak membeli makanan dan minuman untuk berbuka puasa
dan sahur.
Tradisi Berbagi: Semangat berbagi dan bersedekah2.
meningkat, mendorong pembelian makanan untuk dibagikan
kepada sesama.
Waktu Luang: Banyak orang memiliki lebih banyak waktu3.
luang di sore hari, yang dimanfaatkan untuk mencari
kebutuhan Ramadhan atau sekadar bersantai sambil
menikmati hidangan lezat.
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Budaya Mudik: Tradisi mudik juga meningkatkan permintaan4.
akan oleh-oleh khas daerah.
Ide Jualan Bulan Puasa yang Paling Laris dan5.
Menguntungkan

Berikut adalah beberapa ide jualan bulan puasa yang pasti cuan
dan paling sering dicari:

1. Aneka Takjil
Takjil adalah menu wajib saat berbuka puasa. Anda bisa menjual
berbagai macam takjil seperti kolak, es buah, biji salak,
bubur kacang hijau, dan gorengan.

Variasikan menu takjil Anda setiap hari agar pelanggan tidak
bosan.  Gunakan  bahan-bahan  berkualitas  dan  kemasan  yang
menarik.

2. Makanan Siap Saji
Banyak orang tidak sempat memasak saat bulan puasa, sehingga
makanan  siap  saji  menjadi  pilihan  praktis.  Anda  bisa
menawarkan menu seperti nasi kotak, lauk pauk, atau masakan
rumahan.

Tawarkan menu yang beragam dan berganti setiap hari. Berikan
harga yang kompetitif dan promosikan melalui media sosial.

3. Minuman Segar
Setelah  seharian  berpuasa,  minuman  segar  menjadi  pelepas
dahaga yang sangat dicari. Anda bisa menjual es teh, es jeruk,
es kelapa, atau minuman kekinian lainnya.

 

Gunakan bahan-bahan segar dan berkualitas. Tawarkan berbagai
pilihan rasa dan ukuran.



4. Kurma dan Camilan Khas Timur
Tengah
Kurma adalah makanan yang identik dengan bulan Ramadhan. Anda
bisa menjual berbagai jenis kurma, kacang arab, atau camilan
khas Timur Tengah lainnya.

Dapatkan  kurma  dari  supplier  terpercaya  agar  kualitasnya
terjamin. Tawarkan berbagai pilihan kemasan yang menarik.

5. Pakaian Muslim dan Perlengkapan
Ibadah
Permintaan  akan  pakaian  muslim  dan  perlengkapan  ibadah
meningkat pesat menjelang Hari Raya Idul Fitri. Anda bisa
menjual gamis, hijab, mukena, sajadah, atau tasbih.

Tawarkan desain yang trendy dan berkualitas. Berikan diskon
atau promo menarik.

6. Parcel Lebaran
Parcel  Lebaran  menjadi  tradisi  untuk  berbagi  kebahagiaan
dengan  keluarga,  teman,  atau  kolega.  Anda  bisa  menawarkan
berbagai  pilihan  parcel  dengan  isi  yang  beragam,  seperti
makanan, minuman, atau perlengkapan rumah tangga.

Buat parcel dengan tampilan yang menarik dan elegan. Tawarkan
berbagai pilihan harga yang sesuai dengan budget pelanggan.

7. Jasa Katering Sahur dan Berbuka
Bagi mereka yang tidak sempat memasak, jasa katering sahur dan
berbuka puasa sangat membantu. Anda bisa menawarkan menu yang
sehat dan bergizi dengan harga yang terjangkau.



Buat menu yang bervariasi dan berganti setiap hari. Berikan
pelayanan yang ramah dan profesional.

8. Oleh-Oleh Mudik 
Menjelang Hari Raya Idul Fitri, banyak orang melakukan mudik
ke kampung halaman. Anda bisa memanfaatkan peluang ini dengan
menjual oleh-oleh khas daerah.

Pilih oleh-oleh yang tahan lama dan mudah dibawa. Tawarkan
kemasan yang menarik dan praktis.

9. Jasa Titip (Jastip) 
Makanan  Viral  Manfaatkan  popularitas  makanan  atau  minuman
viral dengan menawarkan jasa titip. Banyak orang ingin mencoba
makanan yang sedang hits, tetapi tidak punya waktu atau akses
untuk membelinya.

Pilih makanan viral yang sedang banyak dicari. Pastikan Anda
bisa  mendapatkan  produk  tersebut  dengan  mudah  dan  cepat.
Tetapkan tarif jasa titip yang wajar dan menguntungkan.

10. Dekorasi Rumah Bertema Ramadhan
dan Idul Fitri
Banyak orang ingin mempercantik rumah mereka dengan dekorasi
bertema Ramadhan dan Idul Fitri. Anda bisa menjual berbagai
macam  dekorasi,  seperti  lampu  hias,  lampion,  banner,  atau
stiker dinding.

Tawarkan dekorasi dengan desain yang unik dan menarik. Gunakan
bahan-bahan berkualitas dan tahan lama. Berikan harga yang
kompetitif dan promosikan melalui media sosial.



Tips Sukses Berjualan di Bulan
Puasa
Selain memilih ide jualan yang tepat, ada beberapa tips yang
perlu  Anda  perhatikan  agar  bisnis  Anda  sukses  di  bulan
Ramadhan:

Promosi  yang  Gencar:  Manfaatkan  media  sosial,  marketplace,
atau platform online lainnya untuk mempromosikan produk atau
jasa Anda.

Harga yang Kompetitif: Lakukan riset harga pasar dan berikan
harga yang bersaing agar menarik minat pelanggan.

Pelayanan  yang  Ramah:  Berikan  pelayanan  yang  ramah  dan
responsif kepada pelanggan agar mereka merasa puas dan ingin
kembali lagi.

Kualitas Produk yang Terjamin: Pastikan produk yang Anda jual
berkualitas dan layak dikonsumsi atau digunakan.

Inovasi: Jangan takut untuk berinovasi dan menciptakan produk
atau layanan baru yang unik dan menarik.

Dengan memilih ide jualan bulan puasa yang pasti cuan dan
paling sering dicari, serta menerapkan tips sukses berjualan,
Anda  bisa  meraih  berkah  Ramadhan  dengan  bisnis  yang
menguntungkan.  Selamat  mencoba!


